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Número de oficinas
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España  112.

México 95

Francia 1

Bolivia 1

Total 209 oficinas 

Próximas aperturas en Madrid capital, Benalmádena (Málaga), Valladolid

(En la actualidad hay 12 oficinas en período de Formación)



Somos una empresa española con presencia internacional.

Nacimos en Noviembre de 1996, y siguen estando al frente
del negocio los socios fundadores y propietarios de la
empresa. La propiedad y la dirección la forman las mismas
personas y esto es importante en cuanto a decisiones
estratégicas se refiere.

Detrás de una Marca, hay una serie de valores y objetivos
que son claramente transmitidos al público final, y eso se
consigue con la aplicación de unas prácticas, que acaban
formando parte de una Misión.

¿Quienes somos?
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Organización Franquicia

• Ejecutivo: Inmobiliaria de Administradores Alfa, S.A. Empresa propietaria
de la franquicia.

• Legislativo: Asamblea de miembros de la red. Es donde se deciden las
estrategias cada año.

• Judicial: Comité Deontológico. Órgano compuesto por representantes de
las oficinas elegidos en Asamblea y representantes de I.A.Alfa.
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Alfa Inmobiliaria. TU MARCA

Imagen Corporativa
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Imagen Corporativa Interior 
(recomendada)
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Alfa Inmobiliaria. TU MARCA



Marca - Reconocimiento

La Marca es el distintivo de nuestro trabajo, y
por ello lo cuidamos mucho.

Disponemos de un Servicio de relaciones
públicas que se encarga de promocionar la
marca Alfa Inmobiliaria en diferentes medios, a
través de notas de prensa, con el consiguiente
beneficio corporativo para la Red.
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Marca - Reconocimiento
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El Gabinete de Prensa es sufragado por la Central

de Alfa Inmobiliaria, y estas son las cifras del año

2018:

Apariciones:            356 impactos

Medio:             Prensa digital 93%

Audiencia:      7.240.670 personas

Valor publicitario:   285.540 euros

Marca - Reconocimiento
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Sistema de Trabajo

• Colaboración. Desde el primer día puedes hacer ventas, ya que
todas las oficinas pueden comercializar todos los inmuebles con total
garantía.

• Sistema probado con resultados excelentes. Se comparten
honorarios.

• Todos compartimos todos los inmuebles. Es obligatorio.

• Colaboración con otras agencias inmobiliarias.

• Libertad de zona de Captación y Venta en todo el territorio nacional
y además dispones de una Zona/Perimetro en la que sólo podrá estar
tu oficina (siempre que se desarrolle desde un local a pie de calle).
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Dentro del Sistema de Trabajo, se determinan los honorarios a aplicar y su reparto.

Desde Alfa Inmobiliaria se recomienda un 5% de honorarios, pero entendemos
que puede variar según zona y mercado. Hay libertad para establecer honorarios.

En las operaciones de alquiler se establece unos honorarios de una mensualidad.
Recomendado adaptar honorarios al mercado (100% propietario, 100% inquilino, 50%
propietario y 50% inquilino, una mensualidad a cada parte…. El mercado está abierto en este aspecto.)

Alfa Inmobiliaria establece el reparto de honorarios de la siguiente forma:

- 60% para el Captador del Inmueble.

- 40% para el Captador del Cliente Comprador/Inquilino.

La Central de Alfa Inmobiliaria no percibe honorario alguno por las
operaciones. No hay Royalty por volumen de facturación.

Colaboración entre oficinas
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Aplicación Informática

Aplicación Inmobiliaria Personalizada - ALFA 2.0

Disponer de un Software propio es muy importante, ya que nos permite tener
un Sistema de trabajo propio y exclusivo integrado en la aplicación y además,
poder hacer las actualizaciones que nos vayan pidiendo las oficinas, sin
depender de empresas externas.

Una herramienta eminentemente práctica.

A continuación se detallan las características más destacadas de nuestra
Aplicación Informática.
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Aplicación Informática Dinámica e Intuitiva, de imagen moderna (Se ha tenido en
cuenta las principales ventajas de las aplicaciones más innovadoras)

- Los inmuebles se geolocalizan para mayor información al público.

- Libertad de uso con diferentes dispositivos (Windows, Mac, PDA,Tablet, móvil...)

- Cruce de datos Propiedad-Demandante y viceversa.

- Lleva integrado un CRE (control de resultados eficaces), que ayudará en las
gestiones de control y seguimiento de sus clientes y propietarios, con historial, agenda,
alarmas....

- Informes de control de las acciones realizadas por los Asesores Inmobiliarios de su
oficina.

- A través de pasarelas automáticas se vuelca su Base de Datos en los diferentes portales
donde publicamos.

Software Propio – Alfa 2.0
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Página Web personalizada.

- Cada oficina tiene su propia página web. La principal característica es que se
ofrecen TODAS las propiedades de la Red.

- Cada ficha de propiedad aparece con los datos de contacto de su oficina, con
independencia de que el inmueble haya o no sido captado por su equipo. De cara
a sus clientes, les estará ofreciendo toda la Base de Datos de Alfa Inmobiliaria.

- A través de pasarelas informáticas, se vuelca toda su base de datos en la página
web, y de forma automática en el resto de portales de internet con los que
tenemos acuerdos de

colaboración.

Ejemplo…. www.alfatetuan.com

Nuestras herramientas
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Nuestras herramientas
Alfa Compra Segura. Un servicio que garantiza la reclamación de devolución de las arras al

comprador sin ningún coste.

Programa de Fomento de Alquiler Garantizado. Para que el propietario tenga las
máximas garantías cuando alquile su casa.

FIM. El Fichero de Inquilinos Morosos, es un servicio que permite ofrecer un plus informativo
a los propietarios, sobre sus posibles Inquilinos. Monitorización rentas.

Financiación HIPOTECA PRIMERO: Servicio novedoso en España, donde tu cliente
podrá disponer de varias ofertas bancarias con la financiación máxima a otorgar, para así
buscar inmuebles con la tranquilidad de tener una Hipoteca Pre-Autorizada

TourVirtual 360º. Visita Virtual inmueble con vistas 360º, de cada estancia.
Ejemplo: https://floorfy.es/alfainmo

Particular Vende Casa. Novedoso servicio enfocado al más del 50% de clientes que sólo
compran a través de particulares, pudiendo en su conjunto ofrecer un servicio integral
dirigido al 100% de los clientes potenciales.

Guías del comprador y del vendedor. Consejos prácticos para comprar y vender una
vivienda.

https://floorfy.es/alfainmo
https://www.alfainmo.com/wp-content/uploads/2017/07/guia_venderdor_alfa_inmobiliaria_20170731.pdf
https://www.alfainmo.com/wp-content/uploads/2017/07/guia_comprador_alfa_inmobiliaria_20170731.pdf


Asesoramiento Jurídico

Alfa Inmobiliaria le ofrece Todo el soporte jurídico necesario para

el desarrollo de la actividad.

Acción Legal, es un despacho de abogados especializados en

derecho inmobiliario.

http://grupoaccionlegal.com/

Todos nuestros documentos de gestión están confeccionados por

Acción Legal, esto nos ofrece total garantía en las

transacciones.
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A través de la Formación se adquirirán conocimientos para desempeñar la actividad
inmobiliaria bajo nuestra Filosofía de trabajo.

- Técnicas de Captación

- Técnicas deVenta.

- Negociación y cierre de operaciones.

- Gestión Documental.

- Financiación.

- Gerencia/Recursos Humanos.

- Optimización del Tiempo en la oficina.

- Aplicación Inmobiliaria: optimización herramientas.

- Inteligencia Emocional y Neurociencia aplicada a los negocios.

Alfa Inmobiliaria ofrece una Formación Continua gratuita, para todos los
miembros de su oficina. Esta capacitación se puede adquirir presencialmente en nuestras
oficinas centrales, y/o a través de los vídeos y manuales existentes en el Área de
Gestión Interna.

Formación Continua
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La Innovación es necesaria en el sector Inmobiliario, y los conocimientos
adquiridos en otras materias son trasladables al nuestro, por ello se imparten
Cursos Especiales donde se tratan las Técnicas de Ventas desde la inteligencia
emocional, como “La Venta con el Corazón – El Arte de convencer sin
manipular”.

La Experiencia y esta Formación innovadora, nos dará la ventaja de conocer las
preferencias de nuestros clientes, y por consiguiente, mejorar la búsqueda de
inmuebles. Obteniendo un grado de excelencia en la satisfacción de nuestros
clientes.

Negocio de Personas … para personas.

Todo a su alcance desde nuestro Área

de Gestión Interna de la Web.

Formación Innovadora
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I+D+I   Neuroinmobiliaria
El marketing se ha quedado obsoleto, y los estudios científicos muestran Nuevas
fórmulas de conectar con los clientes, es lo que se denomina NeuroMarketing.

Los avances científicos en la rama neuronal, nos indican cómo pensamos y cómo
tomamos nuestras decisiones. Ese cambio, implícito en nuestro Negocio hace que
operemos de distinta forma, aportando a nuestra empresa, un nuevo concepto.
NEUROINMOBILIARIA.

Todo ello es clave en los procesos de relación con nuestros clientes. Es un paso más a
la programación neurolingüística PNL, aplicada a la mediación inmobiliaria.

19
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Acompañamiento

Sesiones Personales de Coaching
Una vez finalizada la Formación, y tras cumplimentar unas gestiones Pre-inicio, se
estará preparado para iniciar la actividad.

Al principio es cuando uno precisa de mayor Apoyo y Acompañamiento, y
nuestro soporte técnico atenderá cualquier duda.

Aún así, nos volcamos en su Proyecto, y ponemos a su disposición Sesiones
Personales de Coaching. Analizamos los Ratios de conversión de las
gestiones realizadas y se detectarán posibles desviaciones sobre lo planteado en
la Teoría, y lo aplicado finalmente en la Práctica.

De esta forma, tendrá la Tranquilidad de saber que va por el buen camino.

Servicio SIN CARGO adicional.
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A principios de cada año, en la Asamblea Nacional de
Miembros de la Red, las oficinas deciden si se mantiene o
varía la cuota mensual, y en qué portales de internet se
publicita. De este modo, son los franquiciados los que
deciden cómo quieren que administremos dichos fondos,
según las estadísticas analizadas en la Asamblea.

Alfa Inmobiliaria gestiona el Fondo de Publicidad con el
que contratar los diferentes portales de internet, a los que
se vuelca la Base de Datos de las oficinas.

El Fondo de Publicidad es de 114 €+IVA/mes

Fondo de publicidad
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Portales inmobiliarios
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Portales con anuncios ilimitados, excepto Idealista (venta) y Pisos.com 

(venta y alquiler).  



La Asamblea Nacional de Miembros de la Red, decidió

incluir en la cuota de publicidad (sin ningún sobrecoste) el

servicio de acceso al Fichero de Inquilinos Morosos, útil

para reforzar los servicios en el apartado de alquileres.

23

Fondo de publicidad



Inmuebles de Entidades Financieras
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Con el objetivo de ampliar los servicios de la Red, y complementar el abanico de inmuebles
disponibles para sus clientes, Alfa Inmobiliaria pone a disposición de sus franquiciados
Acuerdos de Comercialización de Inmuebles de entidades financieras.

Se puede comercializar TODO el producto existente en sus webs.

HAYA REAL STATE: Producto de BANKIA, CAJAMAR y Sareb https://www.haya.es/

UNICAJA: http://www.unicajainmuebles.com

Alfa Inmobiliaria trabaja continuamente para alcanzar nuevos acuerdos que le permitan
poder realizar la actividad con mayor rentabilidad y facilidad.

También dispone de Acuerdos Financieros con UCI, BBVA, BANKINTER, LIBERBANK,
DEUTSCHE BANK, BANCO SABADELL, COFIDIS,ABANCA, UNICAJA y EVO BANCO.

Servicios Financieros HIPOTECA PRIMERO – Preautorización Préstamos.
https://www.alfainmo.com/wp-content/uploads/2019/06/Resumen-Acuerdo-Hipoteca-Primero.pdf

https://www.haya.es/
http://www.unicajainmuebles.com/
https://www.alfainmo.com/wp-content/uploads/2019/06/Resumen-Acuerdo-Hipoteca-Primero.pdf


Organización de oficina

El objetivo es trabajar con los mejores profesionales y tener una

empresa inmobiliaria en la que el gerente sea un especialista en

gestión de recursos humanos.

• Selección de personal 

• Coordinador/Asesor/Gerente

• La figura del contrato mercantil 

• Autónomo Dependiente.

• Remuneración de comerciales

• Plan de incentivos.

• Motivación y control.

• 3 Administrativos – 1 Comercial

25
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Local comercial / Despacho

Somos partidarios de ir poco a poco, paso a paso.

Se puede empezar con un local comercial o un despacho profesional para tres

puestos de trabajo, a partir de 40 m2.

La ubicación no es fundamental, es interesante un buen escaparate (en caso de

local), y disponer de una sala de reuniones.

Sí es importante la elección de la zona. Primero hay que hacer una prospección

de mercado, para saber que tipo de transacciones se realizan y analizar la

competencia.

Dado que Alfa Inmobiliaria aplica libertad de zona de captación y venta, no

supone ninguna limitación la ubicación del local.
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Acondicionamiento Oficina

Dispondrá de libertad de acondicionamiento interior de la

oficina, ofreciendo una diseño «tipo» que sirva de referencia.
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El número de ventas en el sector es mayor que en los años anteriores, y tras
largos años de crisis, ahora el sector muestra signos de recuperación. De la
misma forma, el número de profesionales se incrementa, pero en un porcentaje
mayor, lo que se traduce en mayor competencia.

Para garantizar el éxito de su Proyecto es necesario ofrecer elementos
diferenciadores, para distinguirse del resto de profesionales.

Alfa Inmobiliaria los aporta en sus herramientas y servicios, de los que
resaltamos los siguientes, y que permitirán a su oficina abrirse hueco en el
mercado:

- Sistema de trabajo basado en la Satisfacción del Cliente final.

- No recomendamos que se capte en exclusiva.

- No trabajamos con Ofertas de Compra.

- Mediación en la Negociación del precio (no «intermediamos»).

- Servicio ParticularVende Casa.

- Servicio Profesional y Transparente en nuestras Gestiones.

Situación del Mercado
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Para entender el potencial de este servicio vamos a analizar la situación del Mercado y
Ventas.

Del número de ventas que se realizan en cualquier parte de España, +50% se realizan en el
mercado del particular. Es decir, operaciones donde no participa una inmobiliaria.

Mientras el resto de Franquicias evolucionan su Sistema de Trabajo para asegurar que su
cuota de mercado es mayor, ALFA INMOBILIARIA se centra en el NICHO DE
MERCADO sin explotar. El Mercado del Particular.

Ventas tu Zona

Particular

Inmob.1

Inmob.2

Inmob.3

Inmob.4

Inmob.5

Inmob.6

Inmob.7

Inmob.8

Particular Vende Casa

29
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Somos una Empresa de Servicios Inmobiliarios.

¿Qué Ofrecemos? ¿Qué beneficio obtiene el propietario con este servicio?

https://www.youtube.com/watch?v=b4VZAT7kbMw&t=13s

- Fotos Profesionales

- Plano de distribución

- Foto-reportaje / TourVirtual 360º

- Publicación inmuebles con teléfono del propietario / lineas IP

- Traslado de nuestro Know-How al propietario

- Web privada para mostrar ficha inmueble

- Asistencia en la Negociación para facilitar el Acuerdo

- Redacción contrato arras

- Acompañamiento Notaria

- Liquidación plusvalía
30

Particular Vende Casa

https://www.youtube.com/watch?v=b4VZAT7kbMw&t=13s
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Particular Vende Casa

Desde www.particularvendecasa.com

los propietarios podrán dirigir a los 
posibles compradores a un entorno 
seguro, donde mostrar los datos de 

su vivienda. 

Así evitamos el entorno hostil de los portales de internet, donde los
compradores pueden ver su inmueble….. pero también el de sus vecinos
que venden…

http://www.particularvendecasa.com/


Alfa Inmobiliaria dispone de una 3ª Línea de Negocio. PARVENCA, en respuesta a las nuevas
incorporaciones de inmobiliarias on-line. Servicio de precio cerrado.

Gestiones con total Transparencia.

Servicio dirigido al 100% de los clientes potenciales.

Canal Profesional  + Canal Particular + Canal Low Cost

PARVENCA – Línea Low Cost
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Una de las cualidades por la que destaca Alfa Inmobiliaria, es por la
Transparencia ofrecida en la mediación inmobiliaria, basada en el win-win
(ganar-ganar).

Siguiendo esta particularidad, antes de formar parte de Alfa Inmobiliaria,
ofrecemos un período de Formación, sin coste alguno, para que conozca
tanto nuestro Sistema de Trabajo, como la Aplicación Inmobiliaria, así como
los Servicios y Herramientas a su alcance.

Con toda la información, después usted decide.

Transparencia
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¿CREO UN NEGOCIO?
Toma de decisiones

Consejos y recomendaciones sobre cómo evolucionar su Idea.

34



Somos conscientes de las dudas que surgen en un proceso de

toma de decisiones.

Queremos poner a su servicio toda nuestra Experiencia y la

de todos nuestros Franquiciados.

Antes de tomar una decisión es importante contar con toda

la información y ordenarla.

Esperamos que este análisis le sea de utilidad.

Toma de decisiones…….
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Este suele ser el proceso antes de decidir poner un negocio

1. Trabajo por mi cuenta o en una empresa……

2. Si decido trabajar por mi cuenta. ¿Qué variables influirán en mi

decisión? ¿Qué negocio pongo?

3. Una vez he decidido la actividad, ¿lo hago por mi cuenta ó en

franquicia?

4. Si es dentro de una franquicia. ¿Qué aspectos tengo que tener en

cuenta antes de decidirme? ¿Qué información me facilitan? ¿Qué

información necesito? ¿Qué riesgos asumo? ¿Cómo sé que mi

decisión es la acertada?

36
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1.- ¿Trabajo por mi cuenta o en una empresa?
(Haz tú mismo el siguiente análisis)

Ventajas Inconvenientes Ventajas Inconvenientes

Desarrollo mis ideas Asumo riesgos Asumo menos riesgos Limitaciones para 

desarrollar mis ideas

Por cuenta propia Por cuenta ajena
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Toma de decisiones…….



2.- Si decido trabajar por mi cuenta. ¿Qué variables 

influirán en mi decisión? ¿Qué negocio pongo?
(rellena otras variables/opciones para decidir)

Variables que influyen en mi decisión:
• Inversión

• Rentabilidad

• Que me guste….

•

•

•

Posibles negocios:
• Inmobiliaria.

•

•

Toma de decisiones…….
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Se vuelven a abrir agencias inmobiliarias debido a:

Acumulación de demanda: Durante estos 10 últimos años ha habido pocas

transacciones inmobiliarias y la vivienda es un bien de primera necesidad.

Acumulación de oferta: Los precios ya se han ajustado a la demanda real.

Comienza a haber expectativas de subida de precios.

Bajos tipos de interés: Con los precios tan bajos y los tipos de interés actuales (en

mínimos históricos), las cuotas son muy asequibles para los compradores.

Rentabilidad alta del alquiler: Aparece el pequeño ahorrador que compra para

alquilar.

Los bancos conceden préstamos hipotecarios

Actividad: El mercado inmobiliario

Toma de decisiones…….
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MI PROYECTO 

INMOBILIARIO

40

Tareas a realizar tras la Toma de Decisiones



3.- Una vez he decidido la actividad, ¿lo hago por mi cuenta

ó en franquicia? (rellena otras valoraciones para decidir)

Ventajas Inconvenientes Ventajas Inconvenientes

Formación Know-How Inversión Inversión Marca

Asesoramiento Falta de iniciativa Independencia Marketing

Marketing-Publicidad Maniobrabilidad Maniobrabilidad Publicidad

Colaboración Crecimiento Crecimiento Formación

Innovación Dependencia Motivación Asesoramiento

Experiencias - Libre colaboración Experiencia propia

Marca - Proveedores Riesgo

IndependienteFranquicia

Mi Proyecto Inmobiliario
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4.- Análisis de la Franquicia Alfa Inmobiliaria

Si es dentro de una franquicia ¿Qué aspectos tengo que tener en cuenta antes de decidirme? ¿Qué

información me facilitan? ¿Qué información necesito? ¿Qué riesgos asumo? ¿Cómo sé que mi

decisión es la acertada?

Desde Alfa Inmobiliaria hemos conseguido que se tengan todas las ventajas de una franquicia y todas las ventajas

de la independencia.Y además lo que es más importante eliminar todas las desventajas de una franquicia.

Ventajas de una franquicia: En Alfa Inmobiliaria se tienen todas.

Anulación de Inconvenientes de una franquicia:

- Inversión: En Alfa la inversión es mínima y se adapta a cada franquiciado.

- Falta de iniciativa: En Alfa entendemos que el negocio es tuyo y tú tomas tus decisiones nosotros te

aconsejamos (libertad de acondic.oficina, de contratación personal, de gestión Negocio…)

- Duración: Acuerdo Indefinido. Sin renovaciones.

- Maniobrabilidad: En cualquier momento en Alfa tu puedes rescindir el acuerdo, con un preaviso de 15 días. Sin

permanencia mínima.

- Crecimiento: En Alfa el techo a tu crecimiento lo pones tú. Las condiciones económicas no variarán ni por

tener más ventas o más personal.

- Dependencia: No existe, solamente la obligatoriedad de colaborar con los miembros de la red.

42
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Para valorar la aportación de cada franquicia, debe tener en

cuenta las herramientas y servicios a disposición del

franquiciado, acuerdos de colaboración adicionales, formación

continua, así como el valor de la Marca que aportará a su

Negocio.

Lo más importante será la Filosofía y Sistema de Trabajo

propuesto. Deberá encajar en su perfil comercial.

Analícelo para tomar la decisión correcta.

Mi Proyecto Inmobiliario



Ahorro Costes Oficina
Servicios Oficina Independiente Alfa Inmobiliaria

Aplicación Inmobiliaria:

Documentos de Gestión Actualizados:

Soporte Jurídico:

Formación Continua:

Correo Electrónico personalizado (5 cuentas):

Web (mantenimiento):

FIM – Fichero Inquilinos Morosos 25 €

Publicidad: Idealista 14 destacados Venta**: 588 €

Publicidad: Idealista Alquiler inmuebles (10): 135 € alquiler ilimitado

Publicidad: Pisos.com 20 anunc.: 47,50 € 20 anuncios + 1 destacado + 1 exclusivo

Total: 795,50 €* 414,00 € (300+114)

Costes mensuales. A estos importe hay que añadir el 21% de IVA

* No se ha tenido en cuenta costos de aplicación, soporte jurídico, formación, etc… Se ha querido simplificar y mostrar, que a través de

la Unidad y Economía de Costes, podemos ofrecer (sólo con el ahorro producido en la contratación externa de la Publicidad), unas

condiciones más ventajosas desde Alfa Inmobiliaria que gestionándolo de forma independiente.

** Costo de la contratación de 14 anuncios básicos+contratación extra Destacado para Com. de Madrid.
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Comparativa Servicios Franquicia

45

Mi Proyecto Inmobiliario



De emprendedor a empresario

¿Cómo a partir de una idea y una ilusión se puede 

conseguir una empresa?

ETAPAS:

•Análisis de ideas (lo hemos visto antes)

•Toma de decisión (lo hemos visto antes)

•Ejecución.

46
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“La condición necesaria para hacerse millonario 
es no arruinarse”

Esta frase la debemos tener grabada, puesto que no podemos tomar una decisión

que ponga en riesgo la viabilidad de la empresa.

Antes de abrir el negocio, se debe hacer un análisis de las necesidades de tus

futuros clientes, es decir, pensar como comprador y propietario de un inmueble ¿qué

espero recibir como cliente?

Análisis de la competencia, como se satisfacen esas necesidades y como se

puede mejorar.

Al inicio de la actividad es cuando más trabajo cuesta hacer ventas. Las ventas

reportan unos honorarios altos pero su período de maduración es más lento (3-4

meses), podemos obtener unos ingresos a corto plazo y a la vez adquirir experiencia

centrándonos en los alquileres durante los tres primeros meses.
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Es preciso elaborar un Plan de Negocio, para determinar el Capital

necesario para el diseño y desarrollo del Proyecto.

Inversión inicial: Recursos propios + Recursos ajenos.

Confección de un cash-flow.

Elaboración del presupuesto y contraste mensual con la realidad,

análisis de desviaciones y correcciones.
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DESVIACIONES COSTES OFICINA

Mi Proyecto Inmobiliario
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El desarrollo de la actividad, implica el crecimiento. El mismo no vendrá limitado por parte

de Alfa Inmobiliaria.

ElVolumen deVentas o tamaño de la oficina, no implica cambio de condiciones económicas.

Podrá abrir tantos puntos de venta como su nivel organizativo pueda coordinar, con las

siguientes condiciones MULTIFRANQUICIADO:

- 50% Descuento del Canon de Incorporación vigente.

- 20% descuento en la cuota de actividad vigente.

¿Se puede iniciar directamente con un equipo comercial y gerenciarlo?

Alfa Inmobiliaria dispone de las herramientas necesarias para controlar a un equipo

comercial o dirigir varios puntos de venta. La formación en este aspecto, requiere una

especialización en la Gestión de equipos de trabajo.

El futuro de su Negocio
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Otro aspecto fundamental del éxito es el RIGORY EL METODO.

Esto se consigue mejor con APOYO. Desde la Central de Alfa os ofrecemos

durante las primeras semanas analizar los procesos de captación y venta

(C.R.E.), así como las desviaciones en vuestros gastos con respecto al

presupuesto, a través de sesiones de COACHING, sin coste adicional.

EMPRENDEDORES HAY MUCHOS.

EMPRESARIOS POCOS.

LA DECISIÓN ESTA EN TUS MANOS.

El futuro de su Negocio
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Condiciones Económicas Ventajosas
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Comunidad de Madrid     Resto de España*

Canon de entrada:
- Concesión Premium: (Desarrollo actividad desde local, Zona protección indefinida en el 

tiempo. Personal ilimitado)

6.000 €+IVA 4.000 €+IVA

- Concesión Essential: (Desarrollo actividad en Despacho, Sin Zona protección** – Personal 

máximo 2 personas)   

3.000 €+IVA 2.000 €+IVA
• Aplicación informática y sus manuales.

• Manuales de trabajo y cursos de formación.

• Manual de imagen corporativa y fotolitos.

• Desarrollo buscador inmobiliario.

• Know-How inmobiliario.

* Excepto C.Valenciana y Murcia.                       **  La zona de protección se concede sólo durante 12 meses.



Condiciones Económicas
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Cuota Mensual Actividad 

- Premium: (Personal ilimitado. Condiciones para tamaño empresa de menos 10 personas)

(1º año)    300 €+IVA,    (2º año)   350 €+IVA, (3º año y siguientes) +IPC 

- Essential:   (Personal máximo 2 personas)   

(1º año)    250 €+IVA     (2º año)   300 €+IVA,  (3º año y siguientes) +IPC 

- Soporte técnico.

- Soporte jurídico.

- Asesoramiento.

- Formación Continua.

- Web personalizada y correos corporativos.

- Sesiones personales Coaching.

- Todos los servicios de Alfa Inmobiliaria.

* Excepto C.Valenciana y Murcia.    



Condiciones del Acuerdo
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- Acuerdo de Colaboración indefinido (posible rescisión con preaviso 15 días).

- Canon Único. Sin Renovaciones.

- Sin permanencia mínima.

- Sin avales.

- Sin Royalty por Volumen de Facturación.

- Sin consumo mínimo de Merchandising.

- Libertad de uso de Proveedores.

- Libertad de acondicionamiento interior de oficina.

- Formación Continua y Gratuita.

- Regulado a través de Normativa Interna.

- Código Deontológico propio.



Para poder desarrollar la actividad con total
corporativismo desde el principio, se entrega un
equipamiento inicial, con material de Cartelería,
Publicidad y Papelería: Coste 425 €+IVA ó 599 €+IVA.

La posterior adquisición de Merchandising de Alfa
Inmobiliaria es un opción y no una imposición.

Equipamiento Inicial
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Solicitud Información

Formación Continua

Seguimiento Personal Semanal

Inicio Actividad  

Testeo Competencia

Inicio Periodo Formación

Formalización Acuerdo Colaboración

Conózcanos durante 15 días

Curso Presentación

Aclaración Dudas

Solicitud Información

Etapas Proyecto Alfa Inmobiliaria
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Una vez tome la decisión de formalizar el Acuerdo de
Colaboración, se señalizará con 600 € e iniciará el período de
Formación hasta un máximo de 3 meses.

Si durante el período de Formación, decidiera no proseguir
con el Proyecto, se procederá a la rescisión del Acuerdo y
devolución de los 600 € recibidos.

Por lo tanto, tendrá la Tranquilidad de que nos podrá conocer
a fondo, y finalmente tomar una decisión.

GARANTIAS
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Para que conozcas todo lo que te podemos ofrecer nos 
falta más diapositivas.

Por eso te ofrecemos la posibilidad de que nos conozcas 

desde dentro, durante 15 días antes de que tomes 
una decisión.

El conocimiento más la práctica es lo que nos hace ser 
verdaderos profesionales, hay que pasar a la ACCIÓN.

Tenemos todo lo que necesitas, y si no lo tenemos es que no lo necesitas……

Conócenos sin compromiso
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Jornadas Formativas Alfa Inmobiliaria

Alfa Inmobiliaria les invita a
sus Jornadas Formativas.

Conózcanos a fondo,
comparta la experiencia de la
Formación presencial, e
interactúe con personas que
ya han tomado la decisión.

Toda información será útil
dentro del proceso de
selección de Franquicias.

Martes día 21 de Enero.

De 10,30 a 11,00 Situación Actual del Mercado.

De 11,00 a 12,00 Documentos de gestión I: Notas de encargo, arras, contratos 

arrendamiento.   (De 12,00 a 12,30  Descanso)

De 12,30 a 14,30 Documentos de gestión II: Notas de encargo, arras, contratos 

arrendamiento.

De 16,00 a 18,00 Inteligencia Emocional y Neurociencia aplicada a nuestro Negocio.

(De 18,00 a 18,15 Descanso)

De 18,15 a 19,00 Técnicas de captación. Proceso Captación. Selección inmuebles 

vendibles. Precio-Tiempo

Miércoles día 22 de Enero. 

De 10,30 a 12,00 Particular Vende Inmueble, tour virtual, vídeos,….. (De 12,00 a 

12,30 Descanso)

De 12,30 a 14,30 Técnicas de Venta, atención al comprador, selección de cliente. 

Negociación directa. Organización Agenda. Gestión del Tiempo

De 16,00 a 19,00 GERENTES (Descanso de 18,00 a 18,15) 

Contratación de personal, remuneración, organización de funciones. Nuevo 

modelo de negocio 1 comercial 3 administrativos.  Negociación y cierre de 

operaciones. Impuestos / Fiscalidad

Jueves día 23 de Enero.

De 10,30 a 14,30 Teatro de Captación y Venta (Descanso de 12,30 a 12,45)

De 16,00 a 19,00 Aplicación informática. (Descanso de 17,30 a 17,45)

Procesos de captación y venta. Dossier de Valoración. Fotorreportaje / 

Video

Viernes día 24 de Enero.

De 10,30 a 11,45 Acuerdo Colaboración ARRENTA QUARTO PILAR (Presentado por Carlos 

Ruiz). (De 11,45 a 12,15  Descanso)

De 12,15 a 14,00 Ejercicios prácticos de control mental 

Reserva plaza en expansion1@alfainmo.com

mailto:expansion1@alfainmo.com
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Alfa Inmobiliaria

C/ Palos de la Frontera, 4 – 1º

28012 – Madrid

Dpto. Expansión – 915191319 – 618326432

expansion@alfainmo.com

Muchas gracias por su asistencia.


