IDEAS MAS ECONGMICAS ¥ RENTABLES

CEXISTE LA GALLINA

DE L0S RUEVOS DE ORO?

La cifra media de inversion intersectorial para hacerse
franquiciado en Espana es 85.000 euros y se estima que un
esfuerzo inferior a 50.000 euros puede considerarse bajo

ANA ROMERO MADRID
La idea de ganar dinero resulta ten-
tadora para muchas personas, si
bien no suelen conocerse vias garan-
tizadas para conseguir este objetivo
con creces, sencillez y total comodi-
dad y seguridad.

El negocio de las franquicias es
una férmula, entre otras posibles, de
lanzarse a una actividad, bajo el pa-
raguas de una marca, tratando de re-
cuperar lo antes posible la inversion
inicial necesaria y, si el negocio mar-
cha viento en popa, hacer caja y con-
tinuar creciendo.

Entrar en alguna de las numero-
sas propuestas que ofrece el sector
en Espafia a los interesados supone

un desembolso medio inicial de
85.000 euros, segun Santiago Barba-
dillo, responsable de la consultora
Barbadillo y Asociados, con dilatada
trayectoria en su &mbito. «Las inver-
siones iniciales inferiores a este im-
porte tiran ya a la baja y las que su-
ponen 50.000 euros 0 menos se con-
sideran bajas», acota el experto.
Barbadillo indica que el canon de
entrada que suele satisfacerse para
operar con la marca deseada suele
ascender al 10% de los recursos ne-
cesarios para comenzar en el nego-
cio. «Otros aspectos, como contar
con un local, hacer obra civil, com-
prar maquinaria o cualquier otro ti-
po de producto o requisito previo pa-
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ra ponerse en marcha eleva la parti-
da inicial, algo que los candidatos a
franquiciado deben tener muy en
cuenta al estudiar posibilidades».
José Aragonés, socio director de la
consultora de franquicias T4, expli-
ca que «algunos sectores tan amplios

como el de los servicios, donde en-
tran iniciativas formativas como las

de las academias de idiomas, agen-
cias inmobiliarias o pequefos cen-
tros de reparacién de méviles y ven-
ta de accesorios trabajan con marge-
nes de beneficio elevados por las




propias caracteristicas de los nego-
cios». Los expertos indican que, por
lo general, los futuros franquiciados
empiezan aportando el 50% de los
recursos con fondos propios y pi-
diendo financiacién bancaria para
hacerse con el resto del capital nece-

sario. «Conozco casos de personas
que disponian de todos los recursos
y, sin embargo, decidieron apalancar-
se porque les resultaba mas favora-
ble. Existe también el caso de entida-
des, como Sabadell, que capaces de
disefiar operaciones que cubren la to-
talidad del importe necesario, segun
el perfil de solvencia del demandan-
te», ilustra Barbadillo.

Dependiendo de la eleccién hecha,
se debe desembolsar una cantidad
mas o menos alta para operar, «pero
nadie deberia creer que el sistema de
franquicias es la panacea, pues no es
cierto, advierte Aragonés. «No hay
duros a peseta, existen ideas de ne-
gocio bien planteadas, con techos de
rentabilidad adecuados, que permi-
ten recoger beneficios, si la planifica-
cién y el trabajo son adecuados y se
evitan sectores que encarnan modas
pasajeras, como el de los cigarrillos
electronicos visto recientemente»,
anade Barbadillo.

Mas alla de lo caro o barato que re-
sulte comenzar, se pueden hacer es-
tudios de mercado y tomar todas las
precauciones, «pero no puede saber-
se qué cifras arrojara el futuro nego-
cio, pues los resultados de una misma
marca cambian enormemente en ma-
nos de unos franquiciados u otros»,
previene Aragonés.

Tener estimaciones sobre el nivel
de ventas y la rentabilidad prevista,
expresada en porcentaje sobre esa
magnitud, es un dato, no el més inte-
resante para comenzar. «Preferiria
saber en cuanto tiempo se recupera
la inversion inicial - lo que técnica-
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mente se conoce como tasa interna
de rentabilidad o TIR-y procuraria
que fuera inferior a dos afos, pues
muchos acuerdos se firman por cin-
co afnos », detalla Barbadillo.

Mas alla de los sectores concretos,
entrar en ellos en el momento indica-
do es otra cuestion de vital. «En estos
momentos funcionan cadenas como
Cereal Hunter Café, donde se requie-
ren unos 40.000 euros para empezar
a trabajar, un local, leche y cereales»,
recuerda el experto. No faltan opcio-
nes mas econdmicas y en sectores
novedosos, al menos para el gran pa-
blico, que tratan de explotar posibili-
dades en torno a cuestiones de lo
mas diverso.

Nascia es una empresa creada en
2010, centrada en combatir la ansie-
dad y el estrés mediante el uso de
dispositivos tecnoldgicos y sesiones
de entrenamiento para que los inte-
resados avancen en la gestion de sus
emociones. «Empezamos a franqui-
ciar en 2014, la central facturd
340.000 euros el afio pasado y tene-
mos siete centros abiertos en Espana,
ademas de acuerdos con socios tec-
nolégicos y cientificos internaciona-
les en Holanda, Suiza y Reino Uni-
dov, explica Pablo Mufoz, responsa-
ble y creador de esta idea de negocio,
ademas de antiguo trabajador finan-
ciero, al que sorprendi6 la crisis en
2009. «La inversion inicial en Nascia
es de 23.000 euros, se recupera en
afno y medio o dos afos y trabajamos
con tres lineas de negocio: tratamien-
to a particulares, formacion para em-
presas y venta de material tecnol6gi-

co», concreta Munoz. «Hemos ido
abriendo unos tres centros al afo, no
tenemos prisa ni nos interesa tanto
dénde se ubican nuestros estableci-
mientos, como quién los abrey, afir-
ma el directivo de Nascia. La firma es
proveedora de sistemas tecnolégicos
de medicion de respuestas fisiol6gi-
cas para universidades y cuerpos de
seguridad del Estado.

Con una inversion media de
29.000 euros es posible hacerse fran-
quiciado de Ambiseint, creada en
2003, franquicia desde 2011, y esta
centrada en la imagen de marca de
las companias a través del olor. «La
inversion inicial se recupera en nue-
ve meses y la rentabilidad ronda un
200% sobre el precio de compray, ex-
plica Fernando Castillo, director ge-
neral de la ensena. Ambiseint tiene
ya 60 franquiciados, 50.000 clientes y
presencia en tres continentes.

El sector inmobiliario, que ha sufri-
do notablemente en la crisis, vuelve a
remontar con firmas como Alfa Inmo-
biliaria, en pie desde1996 «gracias a
habernos capitalizado en los mejores
momentos y no haber cometido locu-
ras», asegura Jesds Duque, vicepresi-
dente de la firma. «A nuestra cadena
se puede acceder con una inversion
de 6.000 euros, si se opera desde un
despacho, sin local, y aprovechando
las opciones de internet», aclara.
Ejemplos no faltan y areas como la de
las apuestas deportivas o el cuidado
personal podrian animar el mercado.
«Eso si, que nadie insista en la formu-
la para adelantarse y conseguir oro:
no existe», zanja Aragonés.
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